Rozkład Materiału Nauczania
Rok Szkolny 2019/2020
Zawód/Stopień: Sprzedawca I st.
Nr programu:  522301/G/CKZ/ODiDZ/Ś-CA/2019,   522301/SP/CKZ/ODiDZ/Ś-CA/2019
Przedmiot: Organizacja i techniki sprzedaży. Kwalifikacja HAN.01.
Ilość Godzin: 88
Nauczyciel(e) prowadzący zajęcia: Kuklińska-Woźny ( tematy 35-72) – 38 godzin, 
Adam Stefański (tematy 1-34), (tematy 73-88) – 50 godzin. 
	L.P.
	Temat Zajęć
	Liczba 
Godzin

	1
	Towar jako przedmiot handlu
	1

	2
	Klasyfikacja towarów
	1

	3
	Zamawianie towarów
	1

	4
	Źródła zakupu towarów
	1

	5
	Wybór dostawcy
	1

	6
	Zasady zaopatrzenia w towary
	1

	7
	Organizacja przyjmowania towarów
	1

	8-9-10
	Dokumentacja gospodarki magazynowej i wycena zapasów
	3

	  11-12
	Wycena rozchodu zapasów
	2

	13
	Rodzaje ewidencji zapasów
	1

	14
	Karta ewidencji ilościowa
	1

	15
	Karta ewidencji wartościowa
	1

	16
	Karta ewidencji ilościowo-wartościowej
	1

	17-18
	Jakość towarów-właściwości towarów
	2

	19
	Cechy jakościowe towarów. System zapewniania jakości.
	1

	20
	Kontrola jakości towarów
	1

	21
	Metody badania jakości. Odbiór jakościowy towarów
	1

	22
	Zasady przechowywania i magazynowania towarów
	1

	23
	Konserwowanie towarów
	1

	24-25
	Zasady planowania przestrzeni sali sprzedażowej w różnych formach sprzedaży.
	2

	26
	Wyposażenie sali sprzedażowej
	1

	27
	Charakterystyka mebli i urządzeń sklepowych
	1

	28
	Wyposażenia i urządzenia pomocnicze
	1

	29-30
	Znakowanie towarów. Przepisy określające
	2

	31-32
	Rodzaje oznakowani towarów
	2

	33
	Charakterystyka oznakowań. Kody kreskowe.
	1

	34
	Zasady obsługi i eksploatacji urządzeń 
technicznych stosowanych na stanowisku do 
przyjmowania dostaw i magazynowania 
	1

	35-36
	Struktura handlu
	2

	37-38
	Rodzaje cen
	2

	39
	Budowa ceny
	1

	40-41
	Obliczanie marży. 
	2

	42-43
	Obliczanie rabatów
	2

	44-46
	Zasady przygotowania towarów konsumpcyjnych
	3

	47-48
	Zasady przygotowania pozostałych towarów
	2

	49-52
	Zasady znakowania towarów różnych typów
	4

	53-56
	Zasady obsługi i eksploatacji pozostałych urządzeń 
technicznych stosowanych na stanowisku sprzedawcy 
	4

	57-60
	Racjonalna gospodarka opakowaniami w czasie dostaw
	4

	61-64
	Formy i metody prezentowania cech i walorów użytkowych towarów. Ćwiczenia.
	4

	65-67
	Zasady rozmieszczania towarów w sklepie
	3

	68-69
	Charakterystyka poszczególnych stref magazynowych
	2

	70-72
	Wyposażenie i zasady obsługi urządzeń
	3

	73
	BHP prac magazynowych
	1

	74-75
	Ochrona mienia sklepu
	2

	76-79
	Metody i formy prezentowania towarów, Model CZK.
	4

	80-82
	Metody i formy sprzedaży towarów w sklepie tradycyjnym
	3

	83-84
	Metody i formy sprzedaży towarów w sklepie preselekcyjnym
	2

	85-88
	Metody i formy sprzedaży towarów w sklepie samoobsługowym
	4

	
	                                                                                              Razem
	88


Opracował: Adam Stefański
